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Michael Hanusch
* Diplom-Betriebswirt (BA)
* Studienschwerpunkte: Finanz- und Rechnungswesen / Controlling / Marketing

Zusatzliche Ausbildungen / Qualifikationen

* Fordermittelberater

* Autorisierter basic-Coach

*  BAFA Autorisierung (Bundesamt fiir Wirtschaft und Ausfiihrkontrolle)

Beratungsschwerpunkte

*  Controlling fur Kleinunternehmen

* Ausarbeitung von Finanzierungskonzepten (inkl. Begleitung in samtlichen Phasen)
*  Fordermittelberatung

*  Prozessanalysen und -optimierungen

* Bankenmanagement und -kommunikation

michaelHAMJSCH

[ fiir kleine und mittlere Betriebe |



1.
Grundlagen

michaelHAMNJSCH

5 UNTERNEHMENSBERATUNG
[ fiir kleine und mittlere Betriebe ]



Aktuell verwendete Definition der Bundespolitik:

Fordermittel sind finanzielle Zuwendungen in Form von Zuschiissen, Gewahrleistungen,
Blrgschaften, Garantien oder Beteiligungen an Empfanger aufSerhalb der Bundesverwaltung, die
zweckgebunden in Form einer Projektforderung zur Erreichung politischer Zielsetzungen im
Rahmen der eigenen Aufgaben des Empfangers ausgereicht werden.
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Zinsbegiinstigte und zinslose Darlehen
— Beispiele: KFW Startgeld, KFW Unternehmerkredit, ERP Regionalférderung, ...

nicht riickzahlbare Zuschiisse
— Zuschuss (bzw. Subvention), der nicht an den Staat zurlickgezahlt oder zurtickgefiihrt werden muss.
— Beispiele: Zuschisse fur Unternehmensberatung, Lohnkosten, Umweltmalinahmen, ...

Biirgschaften und Garantien
— oftin Verbindung mit einem Darlehen, wenn Sicherheiten fehlen

Beteiligungen
— Beschaffung von Eigenkapital
— Beispiele: Programme der MBG Mittelstandische Beteiligungsgesellschaft BW
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* Fordermittelgeber nutzen Foérdermittel als Steuerungsinstrument zur Erreichung der eigenen
politischen Zielsetzungen, wie beispielsweise:

— Forderung von Wirtschaftswachstum

— Unterstitzung regional schwacher Regionen
— Schaffung und Sicherung von Arbeitsplatzen
— Motivation zum Innovieren

— Schonung von Ressourcen und Umwelt

— Unterstitzung von Grindern und KMU

* Fordermittel sind an bestimmte Bedingungen gekniipft (zweckgebunden), damit die
politischen und wirtschaftlichen Ziele auch erreicht werden.

FAZIT: Fordermittel sollen gezielte Anreize schaffen, damit die Empfanger ihre
Vorhaben leichter realisieren konnen und dabei gleichzeitig die politischen
Zielsetzungen unterstitzen.
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Investitionen

Betriebsmittel

Entwicklungskosten (Innovationen)
Grindungskosten

Markeintritt

Energieeffizienz

Materialeffizienz

Stipendien

Lohnkosten

Fortbildungskosten
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Gunstigere Darlehen (Konditionen)

Zusatzliche Liquiditat (Zuschisse, geringere Zinszahlungen)
,Gunstige Arbeitskrafte” aufgrund von Lohnkostenzuschiissen
Unterstlitzung bei Projekten aufgrund bezahlbarer Beratungsleistungen
Effiziente Finanzierung von Projekten

Haftungsfreistellung

Zusatzliche Sicherheiten

Zusatzliches Know-how (Berater)

Realisierung von ldeen

Positionierung in neuen Markten

Wettbewerbsvorteile aufgrund neuer Produkte und Dienstleistung
Wachstum

michaelHAMJSCH

[ fiir kleine und mittlere Betriebe |



IR
Der Weg zu lukrativen Fordermitteln

michaelHAMNJSCH

11 UNTERNEHMENSBERATUNG
[ fiir kleine und mittlere Betriebe



Finden Sie sich zurecht?

Weitere Programme:
z.B. Stiftungen (DBU =
Deutsche Stiftung)
Umwelt, EU

Gemeinde

Stidte

Rund2.000
- 6000
Programme

Bundeslinder
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Die Aufgabe der Fordermittelberatung ist es, fiir Ihr Vorhaben die richtigen Fordermittel zu
finden.

Berlicksichtigt werden miissen dabei zahlreiche Kriterien, wie bspw. Zeitschiene, Projektart,
Region, Kombinierbarkeit, ...
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Kriterien bei der Fordermittelberatung

Wer ist
Antragsteller?

Wurden
bereits
Fordermittel
beantragt?

Kombinierbarkeit

Vollerwerb
Wie viel Geld bei

wird bengtigt Griindung?

KMU-
Zeit- Kriterien
schiene

Branche

Projektart

Forcermittel

Alter des Fir was wird

Unternehmens Kapital
bendtigt?
Verbindlichkeiten
aus friheren
selbstandigen
Tatigkeiten




Ein starkes Duo: Fordermittelberatung & Finanzierungskonzept

Fordermittel-
beratung

Finanzierungs-
konzept

* Erarbeitung samtlicher bankenrelevanten Unterlagen.

* Fordermittelanalyse fir Ihr Vorhaben und Unterstlitzung bei der Beantragung von
Fordermitteln.

* Aufzeigen von gestalterischen Moglichkeiten zur Optimierung von Fordermitteln.

*  Bankenkommunikation einschlief3lich Begleitung zu Verhandlungsgesprachen.

* Kooperation mit unseren Netzwerkpartner fiir eine reibungslose Unterstlitzung lhres

Vorhabens.
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Prozess der Fordermittelberatung inkl. Finanzierungskonzept

Anfrage Vorhaben bei

Banken / Erstes Gesprach /
Kommunikation mit Beratun.%:bledarf

Banken ermitteln

Erstellung Finanzierungskonzept /
Bankenmappe / Erfassung Projektdaten
Abschlussbericht
Ziele
Fordermittelanalyse / definieren /

Ko-Finanzierung Stra;e%ie
’ erarbeiten
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IV.
Zusammenfassung
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Es gibt fiir nahezu jedes Vorhaben entsprechende Fordermittel.

Die Beantragung muss immer vor Beginn der MaRnahme erfolgen!

Bringen Sie Zeit mit, d.h. beginnen Sie frihzeitig.

Fordermittel dienen nicht zur Deckung von Liquiditatsengpasse.

Es besteht kein Rechtsanspruch auf die Gewahrung von Fordermitteln.

Machen Sie sich intensiv Gedanken zum geplanten Vorhaben und bringen Sie es zu Papier.

Lassen Sie sich nicht von Broschiiren blenden, welche eine bloRe Auflistung von Fordermitteln

beinhalten.

Die Fordermittelberatung ist eine ideale Erganzung lhres Finanzierungskonzepts (insb. bei baulichen
Vorhaben).

Die Ko-Finanzierung muss i.d.R. sichergestellt sein (Finanzierungskonzept).

Der Fordermittelberater sollte leicht auf Kooperationen in einem Netzwerk zugreifen kdnnen und

sollte bankenunabhangig arbeiten (Neutralitat).
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Maximale Berlicksichtigung von nicht riickzahlbaren Zuschuissen.

Zinsglnstige Darlehen & Blirgschaften.

Finanzierungskonzepte, welche Ihnen und lhrer Hausbank Spal machen.

Einen Sparringspartner, welcher Sie bei Ihrem Vorhaben entlastet und kompetent begleitet.

Fordermittelanalysen und die Erstellung von Finanzierungskonzepten konnen i.d.R. mit bis zu

2.000 EUR staatlich bezuschusst werden.
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Vielen Dank fir lhre Aufmerksamkeit !
Fiir weitere Fragen stehe ich gerne zur Verfiigung.
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A Steingrabel 21
77694 Kehl-Bodersweier
fon +4978535988845
mobil +491792135149
fax +4978539983847
mh@hanusch-beratung.de
www.hanusch-beratung.de
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